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Barry Smits

Pragmatische, overtuigende verkoper met een goed oog voor verhoudingen.
Profielschets Succesvol in het acquireren van nieuwe klanten door te investeren in een
individuele aanpak. Door te bouwen aan langdurige relaties weet ik het
marktaandeel van mijn organisatie bij mijn klanten steeds te vergroten, door
actief mee te denken en in te spelen op hun wensen en de behoeften van
hun klanten. Mijn oplossings- en resultaatgerichte houding en mijn
behulpzaamheid worden zowel door mijn collega’s als mijn klanten steeds
zeer gewaardeerd.

Werkervaring 2012 — heden Tiggeloven Verankeringssystemen B.V. Alphen a/d Rijn
Commercieel medewerker buitendienst

= Acquisitie en relatiebeheer bij producenten, technische groothandels en
eindgebruikers in Noord en Zuid Holland, Utrecht, Zeeland en Noord-
Brabant.

= Adviseren over producttoepassingen.

= Verkopen van een klantspecifiek productassortiment en het uitwerken van
een bijpassende winkelpresentatie.

= Adviseren over en uitwerken van marketingactiviteiten.

2008 - 2011 Mac Lean Agencies B.V. Breda
Commercieel medewerker buitendienst
= Verantwoordelijk voor het rayon Noordwest Nederland.

= Het bezoeken van bestaande en potentiéle klanten, orderverwerking,
adviseren van klanten.

2007 — 2008 Wijngo Holland b.v. Gouda
Commercieel medewerker buitendienst

= Verantwoordelik voor het rayon Westland binnen de divisie Bouw en
Techniek.

= Het bezoeken van bestaande en potentiéle klanten, orderverwerking,
adviseren van klanten. Het vervangen van de filiaalleider bij diens
afwezigheid.

2002 — 2007 Van Hoecke BV Zeist
Commercieel medewerker buitendienst
= Verantwoordelijk voor het rayon Noord-Holland.

= Het bezoeken van bestaande en potentiéle klanten, aannemen en
verwerken van orders, het adviseren van klanten.




Werkervaring 1993 - 2002 Wijngo Holland b.v. Gouda
(vervolg) Commercieel medewerker buitendienst (2001 - 2002)
= Verantwoordelijk voor het rayon Noord-Holland binnen de divisie Interieur,
bezoeken van bestaande en potentiéle klanten.
= Adviseren van klanten op het gebied van meubelbeslag en aanverwante
artikelen.
Commercieel medewerker binnendienst (1999 - 2001)
= Verantwoordelijk voor de telefonische verkoop binnen de divisie Interieur.
Verkopen van de productlinen van o.a. HAWA, Hettich en andere
leveranciers. Maken van offertes, verwerken van orders
= Inkoop: zorgdragen voor bestellingen bij leveranciers
= Adviesfunctie voor de productgroepen van Interieur aan de balie
Logistiek medewerker (1998 - 1999)
Winkelmedewerker (1993 - 1998)
Opleidingen 2013 Basisveiligheid VCA
2013 Training “Expert in Sales”, Kenneth Smith
2011 Verkooptraining “Effectiever verkopen voor de
buitendienst”
2011 Producttraining Grass in Oostenrijk/Duitsland
2007 - 2008 Diverse trainingen via Wijngo Holland BV
=  Diverse producttrainingen
=  Professionele verkoopvaardigheden (CBT)
= Samenwerken (CBT)
2002 - 2007 Diverse verkoop- en producttrainingen via Van Hoecke
2001 - 2002 NIMA A (deelcertificaat behaald)
1996 — 2002 Diverse trainingen via Wijngo Holland BV
= Covij (IMKO)
= Technisch beheerder mechanische beveiliging
=  Effectiever verkopen voor vertegenwoordigers
buitendienst (IMKO)
1991 — 1993 MBO Detailhandel
1986 - 1991 MAVO-D (diploma behaald)
Talenkennis: Nederlands, Engels
Overig Hobby’s: Klussen, cricket, vissen
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